Arvamuse andmine kaitsehangete lihtsustamise kohta   
Majandus- ja kommunikatsiooniministeerium sai ülesande avaldada kaitseministeeriumile arvamust kaitsevarustuse ja tundliku julgeolekuvarustuse hankeid käsitlevate ELi õigusnormide lihtsustamise avaliku konsultatsiooni kohta.   
MKMi arvates saab komisjoni esitatud küsimustikule vastamisel lähtuda järgmistest seisukohtadest:   
Toetada vastuste valikuid, mille tulemusel muutub kaitsevaldkonna hangete läbiviimine kiiremaks, paindlikumaks ja innovatsioonisõbralikumaks.  
Selgitus:  
Suurem paindlikkus hankemenetluse tähtaegades ja innovatsioonipartnerluse protsessi vormistamine võimaldavad innovatsioonihankeid kasutada kaitsevaldkonnas siis, kus on vaja kiireid lahendusi, mida turult veel saada ei ole.  
Etapiline lepingute jätkamise põhimõte muudab hankemenetluse kiiremaks, eesmärgipärasemaks ja võimaldab uue hanke korraldamisele minevaid kulusid kokku hoida, sest konkurentsieelise saab olemasolev pakkuja ja teisi ei pea enam kaasama.  
ELi juhtnööride ja eriti praktiliste näidete jagamine innovatsioonihangete kohta on alati abiks ja eeskujuks.  
Euroopa Komisjoni küsitluses välja toodud hankijate ja pakkujate vahelisi turukonsultatsioone juba tehakse, ent siin tuleb vaadata, et need ei viiks hiljem olukordadeni, mida saab määratleda huvide konfliktina.  
Toetada vastuste valikuid, mis viiksid kaitsevaldkonna hankemenetlusteni, kus madal hind ei ole otsustavaim valikukriteerium. 
Selgitus:  
Hindamiskriteeriumite väljatöötamisel peaks madalaima hinna alusel valiku tegemine olema erandlik ja arvestama peaks eelkõige pakkumuse sisulist poolt, sh hinna ja kvaliteedi suhet, mistõttu peaks eriti palju rõhku panema kvaliteedikriteeriumite sõnastamisele ja nende kriteeriumite võimalikule hilisemale põhjendamisele, kui see peaks vajalik olema.  
Toetada vastuste valikuid, mis viiksid intellektuaalomandi õiguse parema reguleerimiseni. 
Selgitus:  
Intellektuaalomandi õigus on hetkel tugevalt kaldu hankija poole ja piirab pakkuja edasist arendustööd ning võimalikku laienemist välisturgudele.  
Pakkujad ootavad selgemaid juhiseid, mis võimaldaksid valida õiguste jagamise suuna igast konkreetsest olukorrast lähtuvalt.  
Üks idee on näiteks sätestada intellektuaalomandi õiguse jagamise võimalikud stsenaariumid ja maandada sellest tulenevad riskid vastavasisulistes lepetes ja pakkumisega esitatavas riskianalüüsis. Näiteks üheks riskiks võib olla see, et pakkuja läheb pankrotti. 
ELi eesmärkide ja võrdlusnäitajate seadmisel toetada vastuste valikuid, mis annaksid hoogu piiriülestele kaitsevaldkonna hankemenetlustele.  
Selgitus:  
Suurem paindlikkus piiriülese koostöö tegemisele ka kaitsehankevaldkonnas annaks võimaluse kvaliteetsete kaitsehangete korraldamisele. 
Koostöö aluseks on sarnased lahendamist vajavad probleemid ning nende kirjeldamine mitme riigi näitel. Näiteks Eesti-Hollandi koostöö, kus ühelt poolt on võimalikud pakkujad ning teisalt rahaline ressurss. Oluline on hoida ka selline koostöö avatuna, et tekiks võimalus hankega liita ka protsessi vältel huvitatud liikmesriikidest osapooli. 
Samal ajal tuleb vaadata otsa sellele, kuidas toetatakse riigihangetes alltöövõtjatena osalevaid iduettevõtteid ja väikese ning keskmise suurusega ettevõtteid. Paindlikkust lisaksid lihtsustatud rahastusskeemid ja võimalike partnerite lisamine hankeprotsessi jooksul.  
ELi tasandilt aitaks tugi, mis sisaldaks koolitust ja partnerriikide otsimist. 
 

